
a s e s o r e s  d e  f r a n q u i c i a
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Nuestros
Clientes

CONSULTA FRANQUICIAS nació a finales en 2003 como resultado de la experiencia acumulada de los socios 
y el equipo directivo en el sector de la franquicia desde 1996. Damos cobertura a todos nuestros clientes a nivel 
nacional e internacional. 

El enfoque estratégico de CONSULTA FRANQUICIAS desde el inicio de su actividad, ha estado centrado en 
las dos líneas de actividad: ayudar al emprendedor a convertirse en EMPRESARIO ofreciéndole las franquicias 
más interesantes del sector y que se ajusten a sus perfiles personales, económicos y profesionales y ayudar al 
empresario a convertirse en FRANQUICADOR y crecer a nivel nacional e internacional mediante el sistema de 
franquicias y comercio asociado.

Como complemento a los departamentos de Consultoría y Expansión de Franquicias, hemos puesto en marcha, 
con gran éxito, el Departamento de Consulta Corporate donde ofrecemos el servicio de compra y venta de ne-
gocios y empresas en funcionamiento. 

En 2019, desde CONSULTA FRANQUICIAS hemos creado la mayor red internacional de consultoras en fran-
quicia IFCA (International Franchise Consultant Alliance) a través de la cual contamos con acuerdos con las 
principales consultoras de referencia a nivel internacional en diferentes países para dar cobertura a nuestros 
clientes  en el resto de mercados internacional.

El equipo de consultores que integran la plantilla de la Compañía es de 10 profesionales  de reconocido prestigio 
y reputación en el sector y cerca de 20 colaboradores asociados que cubren todas las necesidades de nuestros 
clientes. 

Nuestro EQUIPO DE TRABAJO,  unido a los cerca de 25 años de experiencia acumulada, tienen como resulta-
do, a miles de emprendedores y empresarios asesorados con éxito. 

CONSULTA FRANQUICIAS, ha logrado posicionarse como la consultora de franquicias con mayor prestigio 
en España.

Gonzalo Fernández Herrero
Director General
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Consultoría

Franquiciar un modelo de negocio requiere la realización de adaptaciones y ajustes sobre el modelo 
original. Es necesario diseñar un modelo que sea realmente franquiciable (atractivo, reproducible y 
vendible) y una estructura de empresa preparada para el crecimiento, regulando las obligaciones y 
derechos de cada una de las partes de forma “cristalina”.

La clave para franquiciar un NEGOCIO no es sólo preparar la documentación, es DEFINIR y tener 
claro el objetivo, los medios y la estrategia para lograr el ÉXITO y la permanencia en el mercado. 

Desarrollamos proyectos específicos partiendo de la situación particular de cada empresa, aportan-
do todo nuestro valor y experiencia.

Para franquiciar una empresa, es clave contar con el adecuado soporte jurídico. Consulta Franquicias 
cuenta en su plantilla con abogados especialistas en FRANQUICIA (no trabajamos otras áreas del 
derecho), lo que nos otorga un valor diferencial clave con respecto a otras consultoras y asesores. 
Nuestro equipo está implicado en la expansión de los proyectos: elaboramos las herramientas dise-
ñadas para proteger al Franquiciador y que a la vez resulten “comerciales” para que no supongan 
un freno para la expansión. Formamos a nuestros clientes en todos los aspectos relevantes en esta 
relación (Franquiciador - Franquiciado), capacitándolos para la toma de decisiones relativas al 
contrato con seguridad.

Nos embarcamos con cada cliente en el proceso de expansión de su marca, una vez que hemos de-
sarrollado el proyecto, le acompañamos en el seguimiento y firma de candidatos para hacer crecer 
su red y su posicionamiento.

Expansión

Consulta Franquicias inicia esta etapa de expansión integrándose en la estructura del cliente. Desde 
este momento asumimos y compartimos las funciones y responsabilidades propias del departamen-
to comercial y de expansión.

Con un equipo de profesionales que ya ha desarrollado enseñas muy posicionadas en el sector, 
Consulta Franquicias pone al servicio de los franquiciadores todas las herramientas necesarias 
para el correcto desarrollo de su red de franquicias.

El equipo de personas que integran el departamento de expansión de redes pasa a representar al 
cliente ante sus potenciales inversores y futuros franquiciados, y ante los medios y agentes del sec-
tor, en las funciones relativas a un departamento de expansión de franquicias y se responsabilizan 
del cumplimiento del plan de expansión. 

Como departamento de expansión de franquicias, el equipo de Consulta Franquicias realiza una 
intensa labor con dos objetivos fundamentales:

Asesoramos a empresarios sobre la mejor manera de 
crecer con franquicias.  Definimos la estrategia y elabo-
ramos toda la documentación necesaria para hacerlo.

CONSULTORÍA DE FRANQUICIAS

Hacemos crecer tu marca, captamos 
inversores, analizamos y seleccionamos 
ubicaciones y llevamos a los candidatos 
hasta la firma de la franquicia.

EXPANSIÓN DE REDES 

Te asesoramos sobre 
tasaciones y valoraciones de 
empresa para vender o para 
comprar como inversión.

COMPRA VENTA
DE EMPRESAS

Te recomendamos la franquicia que mejor 
se adapte a tu perfil: nivel de inversión, 
financiación, sector de actividad, zona de 
apertura, selección de locales, etc. 

TÚ FRANQUICIA

Diseño de creatividades, análisis de tendencias, 
campañas, formularios, utilizamos todas las 
herramientas digitales disponibles para la venta 
de franquicias.

MARKETING

¿A qué nos dedicamos en
Consulta franquicias?
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-Consolidar y mejorar el posicionamiento de la marca en el mercado de la franquicia.

-Hacer una adecuada selección de todos los candidatos a franquiciado.

- La correcta selección de los franquiciados y de la ubicación de los puntos de venta son vitales para 
asegurar la rentabilidad y continuidad de la red.

La etapa de expansión se realiza en cuatro fases:

	 1ª Definición de estrategia de Expansión
	 2ª Generación de referencias
	 3ª Gestión y seguimiento de contactos
	 4ª Cierre de operación

Servifranquicia

Te ayudamos a buscar la franquicia que mejor se adapte a tus condiciones económicas, profesiona-
les y personales.

En la actualidad, en España existen más de 1.500 empresas que están desarrollándose en franquicia 
¿te imaginas tener que analizarlas todas para poder elegir la mejor? Siempre decimos que la mejor 
franquicia del mundo existe, pero que no es la misma para todos, depende de muchas variables 
personales como el nivel de inversión definido para esta aventura, la zona donde se quiere imple-
mentar, el grado de vinculación del inversor en el negocio, el sector de actividad, etc.
 
Mediante nuestro sistema de autoanálisis y recomendación hacemos un primer filtrado de alterna-
tivas para, posteriormente analizar diferentes enseñas que pueden ser interesantes. En fases poste-
riores nos reunimos con los diferentes departamentos de expansión de las empresas elegidas para 
valorar la documentación económica y legal y validarla.

Compra venta de negocios

En ocasiones puede resultar más interesante adquirir un negocio en funcionamiento antes de ini-
ciar una franquicia desde cero. Por este motivo en CONSULTA FRANQUICIAS ponemos a dis-
posición tanto de empresarios como de inversores la posibilidad de gestionar la compra venta de 
negocios y/o franquicias ya en funcionamiento. 

Para ello, elaboramos la valoración del negocio, el cuaderno de venta y la documentación legal 
necesaria hasta el cierre del negocio.

Servicios jurídicos

- Para franquiciadores

El entorno legal es una clave que determina el éxito de una red de franquicias, pero también es sin 
duda una de las causas más habituales del fracaso de la misma. Desde Consulta Franquicias, nues-
tro equipo de Servicios Jurídicos y legales para franquicias, orienta a todos nuestros clientes, con el 
objetivo de mantener siempre la tranquilidad y estabilidad de las empresas franquiciadoras.
Nuestro equipo Jurídico está exclusivamente especializado en franquicias y otras fórmulas de 
comercio asociativo, y asesora a sus clientes ofreciendo una respuesta inmediata y eficiente a las 
necesidades relativas a las áreas legales que afectan a una red de franquicias:

- Para franquiciados

Te asesoramos antes de la firma del contrato para que tengas la tranquilidad de firmar con la fran-
quicia en las mejores condiciones.

A la hora de abrir una franquicia, a menos que seas un experto, es necesario contar con la aseso-
ría profesional de un equipo de asesores y abogados de franquicia, que te informará de todos los 
trámites, que tienes que realizar en la apertura de tu franquicia, así como de todos tus derechos, 
obligaciones y posibles cláusulas abusivas.

Si estás pensando abrir una franquicia, convertirte en master franquiciado, o bien te están surgien-
do complicaciones en la explotación de una franquicia en la que te hayas incorporado como fran-
quiciado, nuestros abogados especializados en franquicias te aportarán una asesoría y una visión 
objetiva de la situación real, te asesorarán sobre las posibles acciones a emprender, los tiempos y 
las decisiones más acertadas en función de tus objetivos y situación personal con autonomía y con-
fidencialidad.

Asesoramiento
legal especializado

 info@abogadosdefranquicia.com+34 913518219  

¿Necesitas un abogado especialista en 
franquicias?
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Cada día son más Los emprendedores que se lanzan a crear nuevos 
negocios bajo la fórmula de la FRANQUICIA. Sin embargo, la falta 
de información y la necesidad de financiación limita esta posibilidad 
para muchos de estos emprendedores. 

Consulta Franquicias, a través de su PROGRAMA DE AYUDAS Y 
SUBVENCIONES PARA EMPRENDEDORES 2023, y de forma gra-
tuita, pone a disposición de los que quieran crear negocios bajo la 
fórmula de franquicias, información sobre las mejores ayudas y sub-
venciones para la creación de empresas y emprendedores mediante 
dos líneas de trabajo:

1.- Ayuda al emprendedor en el proceso de búsqueda y análisis de las 
mejores opciones de inversión en franquicia.

2.- Información al emprendedor sobre ayudas, subvenciones y finan-
ciación en condiciones ventajosas para montar una franquicia.

Ayuda al emprendedor en el proceso de búsqueda y análisis de las 
mejores opciones de inversión en franquicia.

El objetivo será ayudar y asesorar al emprendedor a determinar los 
parámetros de búsqueda: 

• Análisis de sectores preferentes de actividad.

• Evaluación de capacidad de Inversión/endeudamiento y necesida-
des de financiación. 

• Análisis personal y profesional .- Capacidad de gestión e implica-
ción. 

• Selección de franquicias y oportunidades de negocio acordes al per-
fil del emprendedor.

• Informe final de recomendación.

AYUDA DE ENISA PARA 
JÓVENES EMPRENDEDO-
RES

Enisa tiene una línea direc-
tamente destinada a apoyar 
nuevas PyMes creadas por jó-
venes emprendedores.
Es necesario que la PyMe esté 
constituida según la defini-
ción de la Unión Europea y 
que haya sido creada en los 
2 años previos a la solicitud 
como máximo. La actividad 
debe desarrollarse en el te-
rritorio nacional y excluye al 
sector financiero con algunas 
salvedades. El sector inmobi-
liario también tiene sus limi-
taciones.
La ayuda está enfocada a la 
financiación de la adquisición 
de activos fijos y circulante 
necesario para la actividad. 
El importe mínimo está fijado 
en  25.000 € y el máximo en 
75.000€. En la valoración del 
importe se tendrá en cuenta 
el nivel de fondos propios y la 
financiera de la empresa, en-
tre otros elementos.

PROGRAMA DE APOYO 
EMPRESARIAL A LAS MU-
JERES (PAEM)

Este Programa está promovi-
do por el Instituto de la Mujer 
y para la Igualdad de Oportu-
nidades junto a la Cámara de 
Comercio de España y cofi-
nanciado por el Fondo Social 
Europeo.
Se dirige a empresarias y em-
prendedoras que tengan una 
idea de negocio o un plan de 
modernización y ampliación.
Apoyo a la financiación con 
microcréditos de hasta 25.000 
euros sin avales y con condi-
ciones ventajosas a través de 
la entidad MICROBANK. 

Información al emprende-
dor sobre ayudas, subven-
ciones y financiación en 
condiciones ventajosas 
para montar una franqui-
cia.

• Programa autoempleo .- ayu-
das y subvenciones para perso-
nas en desempleo que quieran 
convertirse en autónomos.

• Ayuda de ENISA para jóvenes 
emprendedores.

• PAEM.- Programa de Apoyo 
Empresarial a las Mujeres. 

Programa autoempleo. - Ayudas 
y subvenciones para personas 
en desempleo que quieran con-
vertirse en autónomos.

Existe un programa de ayuda al au-
toempleo de ámbito nacional (Real 
Decreto 818/2021, de 28 de sep-
tiembre) que en principio contempla 
4 tipos de ayudas principales.

1. Subvención por el es-
tablecimiento como tra-
bajador autónomo o por 
cuenta propia (Hasta un 
máximo 7.500 €).

Su cuantía de referencia será de 
hasta 7.500 euros, graduándose 
en función de las dificultades 
para el acceso al empleo de la 
persona que se constituya como 
trabajadora autónoma o por 
cuenta propia, de acuerdo a su 
inclusión en los colectivos que 
determinen los Servicios Públi-
cos de Empleo, que contempla-
rán entre otros:

• Personas en desempleo de lar-
ga duración

• Personas desempleadas mayo-
res de 45 años

• Personas jóvenes desemplea-
das menores de 30 años

• El colectivo de personas con 
discapacidad

• Personas perceptoras del in-
greso mínimo vital, renta míni-
ma de inserción o figura análoga 
regulada por las CCAA.

• Personas en situación o riesgo 
de exclusión social no prevista 
anteriormente.

La subvención que resulte de 
aplicar la graduación anterior 
podrá incrementarse en 500 eu-
ros si la persona beneficiaria es 
una mujer, sin perjuicio de cual-
quier otra prioridad que deter-
mine la administración pública 
competente. 

2. Subvención para finan-
ciar las inversiones para 
la creación y puesta en 
marcha de la empresa

La persona que se constituya 
como persona trabajadora autó-
noma o por cuenta propia podrá 
optar por alguna de estas ayu-
das:
1.	 Ayuda financiera sobre 
préstamo destino a financiar di-
chas inversiones: equivalente a 
una reducción de hasta 4 puntos 
del interés fijado por la entidad 
de crédito que conceda el prés-
tamo, con una cuantía máxima 
de referencia de 9.000 euros. La 
subvención se abonará según la 
fórmula que establezcan las co-
rrespondientes bases regulado-

ras que dicten las administracio-
nes públicas competentes.

2.	 Ayuda directa destinada 
a inversiones para la creación y 
puesta en marcha de la empresa: 
con un límite del 50 por ciento 
del coste de adquisición y hasta 
una cuantía máxima de referen-
cia de 9.000 euros. 

3.Subvención para asis-
tencia técnica 

Financiación parcial de la con-
tratación, durante la puesta en 
marcha de la empresa, de los 
servicios externos necesarios 
para mejorar el desarrollo de la 
actividad empresarial, así como 
para la realización de estudios 
de viabilidad, organización, co-
mercialización, diagnosis u otros 
de naturaleza análoga.
La cuantía será de hasta el 75% 
del coste de los servicios pres-
tados con un máximo de 2.000 
euros.

4.Subvención para For-
mación en Dirección y 
Gestión empresarial

Subvención para formación re-
lacionada con la dirección y ges-
tión empresarial y nuevas tec-
nologías de la información y la 
comunicación
Financiación parcial de cursos 
relacionados con la dirección y 
gestión empresarial y nuevas 
tecnologías de la información 
y comunicación, a fin de cubrir 
necesidades de formación du-
rante la puesta en marcha de la 
empresa.
La cuantía será de hasta el 75% 
del coste de la formación, con un 
máximo de 2.400 euros.
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En GALAN´S GRILLS hemos puesto el foco en innovar partiendo de la tradición. Ofre-
cemos productos caseros de alta calidad, recetas tradicionales pero aplicando las nue-
vas tecnologías. Gran parte de nuestras recetas vienen terminadas desde la cocina 
central y el resto se elaboran en a tienda, prácticamente apretando un botón. No es 
necesario un cocinero, sólo ganas de trabajar.

•  Establecimiento de comida preparada basa-
da en la tecnología con posibilidad de mesas.

•  Cocina central y recetas propias.

•  Modelo de negocio perfecto para inversores.

•  Somos una central de compras y proveedo-
res de todo lo necesario para nuestros locales.

GALAN`S GRILLS HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 139.954 € + IVA 

20.000 € + IVA (Incluido en la inversión)

5 % (Sobre facturación)

Desde 150 m2

2 % (Sobre facturación)

¿QUIERES SABER SI TU NEGOCIO ES 
FRANQUICIABLE?

REALIZA NUESTRO TEST DE FRANQUICIABILIDAD

Desde 40.000 habitantes

Desde 85.000 habitantes

REBELL es la primera franquicia especializada en hamburguesas premium sin salida de 
humos, con o sin zona de consumo y casi sin personal. Es suficiente con dos personas 
trabajando a turno partido. El producto llega a cada franquicia a falta de un golpe de calor 
para poder ser consumido, con lo que se evitan mermas, se controlan los costes y se 
puede ajustar la rentabilidad del negocio.

•  La nueva restauración a tu alcance.

•  Negocio de comida delivery & take away 
o take & eat.

•  No necesita salida de humos.

•  Bajo alquiler y poco personal.

REBELL HOMEBURGER  HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 19.900 € + IVA 

No tiene

5 % (Sobre facturación)

Desde 40 m2

2 % (Sobre facturación)

Montamos locales modernos, atractivos y llamativos ya que 
los clientes pueden venir al local a recoger los pedidos, o bien 
solicitar la entrega a domicilio. Todos nuestros productos están 
diseñados para llegar a casa en estado óptimo de consumo. 

Pizzeria +x- ofrecer los servicios Take Away & Delivery ahora tan demandados, valido 
también para poblaciones pequeñas especializado principalmente en Pizzas&Kebab.
El éxito de nuestro modelo, implementado ya hace más de 15 años, es la sencillez de los 
procesos y la relación calidad-precio de los productos. Además  de una cuidada imagen 
de marca y un servicio telefónico excepcional.

•  Mas de 15 años de experiencia

•  Pizzas tradicionales, elaboración de la masa en el 
propio local.

•  Baja carga salarial, personal sin necesidad de 
experiencia previa.

•  Negocio idóneo para poblaciones pequeñas, 
medianas y grandes.

PIZZERÍA + X - HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 84.896 € + IVA 

20.000 € + IVA (Incluido en la inversión)

5 % (Sobre facturación)

Desde 80 m2

2 % (Sobre facturación)

Aisushi es el resultado de varios años de experiencia en el sector de la hostelería, 
más el análisis de las nuevas tendencias de consumo: Sushi, Poké, comida mexi-
cana e hindú.

Apuestan por un modelo de negocio especializado en la venta de platos japoneses 

•  Excelente reputación online.

•  Selección y formación de los mejores 
sushiman del sector.

•  Cocina tradicional japonesa de calidad.

•  Servicio de catering.

AISUSHI- AIPOKÉ  HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 90.564 € + IVA 

20.000 € + IVA (Incluido en la inversión)

3 % (Sobre facturación)

Desde 90 m2

2 % (Sobre facturación)

Desde 85.000 habitantes

Desde 50.000 habitantes

Desde 20.000 habitantes

Hamburgueserías hay muchas, pero ninguna como GULA. Somos un restaurante sin 
zona de consumo que funciona con poquísimo personal y con una cuidada imagen de 
marca. Nuestros locales están pensados para que los clientes finales puedan venir a 
hacer los pedidos, utilizamos un tótem táctil para agilizar los pedidos y que sea más vi-
sual. También disponemos de una zona de recogida para repartidores ya sean propios 
o de plataformas de comida a domicilio. 

Abriendo un GULA te beneficiarás de los acuerdos que tenemos actualmente firmados 

•  Obrador central y proveedores homologados.

•  Departamento de marketing central.

•  Varias líneas de negocio. (foodtruck, catering, etc.).

•  Producto rompedor, consumo de tendencia.

GULA HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 29.992 € + IVA 

11.800 € + IVA (Incluido en la inversión)

5 % (Sobre facturación)

Desde 60 m2

2 % (Sobre facturación)

de calidad elaboraos  en el momento para consumo en el 
local y delivery & take away.

con las grandes plataformas de entrega de comida a domicilio y 
de nuestras recetas (todas propias) y los acuerdos con el resto 
de proveedores, básico para conseguir una elevada rentabilidad.
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LOCALOLITA es un nuevo concepto de Street food pensado para todos los públicos. 
Trabajamos con productos de proximidad de la más alta calidad y con recetas pro-
pias. De nuestras cocinas centrales sale gran parte de nuestra producción, lista para 
terminar en los locales y mantener así la calidad de nuestros productos. 

•  Cocina central propia

•  Departamento de diseño interno

•  Food truck para eventos

•  Excelente reputación online

LOCALOLITA HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 108.799 € + IVA 

20.000€ + IVA (Incluido en la inversión)

5% (Sobre facturación)

Desde 170 m2

2 % (Sobre facturación)

Hay muchas hamburgueserías en franquicia, pero nosotros te ofrecemos la única 
que tiene cola para reservar mesa. Hemos ganado el premio a la mejor ham-
burguesa de Madrid 2022

•  Una hamburguesería con lista de espera

•  Recetas propias adaptadas a la demanda 
del mercado.

•  Excelente reputación online.

BDP BURGUER HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 80.000 € + IVA 

20.000 € + IVA (Incluido en la inversión)

4 % (Sobre facturación)

Desde 90 m2

2 % (Sobre facturación)

La carta de Ukelele está enfocada en dos líneas principales de producto que res-
ponden a las necesidades más demandadas en la actualidad: el poké y las ham-
burguesas gourmet.

•  Restaurante único y de tendencia

•  Nuestra carta combina platos de comida hawaiana poké) 
hamburguesas premium y entrantes variados.

•  Cubrimos la demanda de consumo de mediodía, noches y 
fines de semana.

•  Alta rentabilidad por producto.

•  Todos los platos son recetas propias.

•  Rápida recuperación de la inversión.

UKELELE HOSTELERÍA

expansion@consultafranquicias.es

Desde 69.136 € + IVA 

19.000 € + IVA (Incluido en la inversión)

5 % (Sobre facturación)

Desde 120 m2

2 % (Sobre facturación)

Te damos todas las herramientas para la gestión de tu restau-
rante y el método de trabajo para la elaboración de nuestras 
recetas. Queremos crecer y poder ofrecer nuestras burgers 
en toda la geografía española. 

Han creado un sistema de trabajo en el que el protagonista 
es el producto. Desde la central, te suministran todo el pro-
ducto, recetas y sistemas de gestión para que puedas operar 
de forma independiente. 

Locales diferentes, con personalidad y una inversión ajusta-
da a la realidad del negocio. Ofrecemos un negocio rentable, 
recurrente y fácil de gestionar con el apoyo de la central.

Desde 40.000 habitantes

Desde 35.000 habitantes

Desde 40.000 habitantes

Bookingvans es un negocio dedicado al alquiler de autocaravanas y campers, que 
ofrece una alternativa a la forma tradicional de viajar.

•  Sector en auge extremo

•  Negocio SIN LOCAL y SIN PERSONAL

•  Inversión en activos reales

•  Plataforma de ventas propias, gestión de tour 
operadores y viajes organizados

•  Único en el sector 

•  Partner de DECHATLON

BOOKINGVANS SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 24.800 € + IVA 

5.900 € + IVA (Incluido en la inversión)

10 % (Sobre facturación)

No tiene

100€/ mes

Box980 es una nueva manera de entrenar, en el que combinan ejercicios de alta 
intensidad, ejercicios funcionales, cardio puro con golpeo de saco de boxeo. Todo 
esto acompañado de unas coreografías y unas programaciones que van variando 
para conseguir que el cuerpo no se acostumbre.

•  Sector muy de moda y demandado

•  Sistema de entrenamiento dinámico y 
dirigido por expertos del sector.

•  Partner de DECHATLON

BOX 980 SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 37.992 € + IVA 

17.900 € + IVA (Incluido en la inversión)

4 % (Sobre facturación)

Desde 180 m2

1 % (Sobre facturación)

En Box980 consiguen que sus deportistas alcancen sus 
metas mientras se divierten, lo que permite una elevada 
fidelización y la consecución de objetivos a corto, medio y 
largo plazo.

Somos una empresa especializada en la reparación de piscinas (públicas y priva-
das) utilizando técnicas no destructivas, somos la única empresa que puede reparar 
una piscina sin necesidad de romper el bordillo, tener que hacer rozas por el suelo, 
ni nada similar. Ofrecemos una solución limpia y rápida que es lo que más valoran 
los propietarios.

•  Empresa pionera en reparación de piscinas en 
el momento y sin necesidad de vaciado.

•  Empleamos la última tecnología para evitar 
molestias a nuestros clientes.

•  Método único de trabajo con más de 1.000 
reparaciones exitosas.

MÁS QUE FUGAS SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 31.018 € + IVA 

18.000€ + IVA (Incluido en la inversión)

16% de la facturación

No tiene

10 % (Sobre facturación)

Desde 40.000 habitantes

No tiene

Desde 50.000 habitantes

El sector del caravaning ha dejado de ser una moda pasajera 
y se ha convertido en uno de los modelos de negocio más 
exitosos que existen en la actualidad para los autónomos. 
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Anda Conmigo es un centro de terapias con la misión de ayudar a mejorar la calidad 
de vida de los niños y adolescentes con o sin necesidades especiales.
Su deseo es ayudar, aportar a la sociedad soluciones reales y accesibilidad a todos 
aquellos que de verdad lo necesiten a través de los centros Anda Conmigo y de su 
Fundación.

•  Única franquicia enfocada a terapias 
infantiles y adolescentes para niños con y sin 
discapacidad.

•  Mas de 40 franquicias en solo 2 años.

• Negocio que combina las áreas de sanidad 
y educación

• Negocio muy rentable con espíritu vocacional 

ANDA CONMIGO SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 19.860 € + IVA 

11.900 € + IVA (Incluido en la inversión)

5% (Sobre facturación)

Desde 90 m2

3 % (Sobre facturación)

Somos una empresa de servicios especializa en conseguir el mejor ahorro posible 
para sus clientes en la factura de telefonía, luz, alarmas, seguros, gas, etc.

Llevamos más de 10 años ayudando a nuestros clientes a ahorrar en sus gastos 
diarios. Conviértete en el conseguidor de soluciones de tu entorno.

•  Negocio que combina telefonía y suminis-
tros energéticos.

•  Sin necesidad de local.

•  Sin necesidad de personal, trabaja para 
ti o contrata colaboradores para crecer más 
rápido.

PHONE CONECT SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 17.644 € + IVA 

14.900 € + IVA (Incluido en la inversión)

60€/ mes 

Desde 50 m2

100€/ mes

La movilidad urbana está cambiando y el sharing de vehículos de movilidad personal 
está en auge: coches, motos, bicis, patinetes… Pero todas las compañías de alquiler 
por minutos se centran en grandes poblaciones, donde la competencia es enorme.
El modelo de franquicia de CENTINELA SHARING MOBILITY es válido para poblacio-
nes medianas e incluso pequeñas, donde no entran las grandes compañías.

•  Lleva el negocio de los patinetes eléctricos a 
tu población.

•  Genera ingresos incluso mientras duermes.

•  App de gestión integral de reservas, cobros, 
localización, facturación, etc.

CENTINELA SHARING
MOBILITY SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 45.570 € + IVA 

9.900 € + IVA (Incluido en la inversión)

324€/ mes

Desde 40 m2

200€/ mes

Somos fabricantes del sistema de seguimiento y la app de los 
patinetes y ofrecemos un trabajo sencillo, rentable y muy esca-
lable.

Desde 50.000 habitantes

Desde 90.000 habitantes

Desde 40.000 habitantes

Conectados somos una Escuela tecnológica especialista en la potenciación de habili-
dades y competencias tecnológicas imprescindibles para el desarrollo mental y el futuro 
profesional de los alumnos mientras se divierten. 
Nuestro método formativo está creado por expertos en el área de la docencia y de la 
tecnología y asegura el avance y la diversión de los alumnos. 

•  Programa formativo único y apto para todas las 
edades que combina enseñanza y diversión.

•  Equipo de I+D en tecnología para nuevas tendencias.

•  Enorme potencial de crecimiento, combinamos tecno-
logía y enseñanza, los sectores de mayor crecimiento 
de los últimos años.

•  Índice de fidelidad muy alto,  más del 80%

CONECTADOS SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 31.900 € + IVA 

11.000€ + IVA (Incluido en la inversión)

8 % (Sobre facturación)

Desde 80 m2

2 % (Sobre facturación)

Hemos desarrollado un tipo de centro que es rentable cobrando por uso, es decir, a 
GIMNASIO EL EURO se puede venir sin ser socio, se paga por el acceso.

La base de ingresos de los gimnasios tradicionales son las cuotas que abonan men-
sualmente los socios, nosotros cobramos por acceder al centro, así conseguimos, ade-
más de tener un trato más justo con nuestros clientes, es más gratificante y liberaliza 

•  APP propia de gestión integral de tu centro

•  Apoyo central en todos los ámbitos del 
negocio

•  Negocio con baja carga laboral, solo 2 
personas

GIMNASIO EL EURO  SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 65.594 € + IVA 

17.900 € + IVA (Incluido en la inversión)

400€/ mes

Desde 250 m2

150€/ mes 

Con más de 25 años trabajando en el sector inmobiliario, GRUPO CORPORACIÓN 
somos el referente en la Región de Murcia. Inmobiliarias hay miles, pero no todas 
trabajamos igual. Desde GRUPO CORPORACIÓN ofrecemos un asesoramiento in-
tegral, un trato personalizado y herramientas mejoradas durante más de 25 años con 
una fiabilidad demostrada a lo largo de los años.

•  Director de zona central para tu agencia.

•  Herramientas pulidas y bases de datos 
para arrancar con cartera.

•  Accede a una inmobiliaria con mas de 25 
años de experiencia en el sector.

GRUPO CORPORACIÓN SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 28.000 € + IVA 

18.000€ + IVA (Incluido en la inversión)

12 % (Sobre facturación)

Desde 80 m2

3 % (Sobre facturación)

Abre tu centro con una inversión muy ajustada que se recuperará 
fácilmente, no requiere de conocimientos previos, con un horario 
muy cómodo, poco personal y elevados márgenes comerciales.

la forma de entrenar. Además conseguimos con nuestro método 
gestionar el negocio de forma sencilla y con poco personal, lo 
que lo convierte en una opción muy atractiva.

Nuestros franquiciados además accederán al modelo de ne-
gocio, un sistema de intermediación en la compra venta de 
grandes inmuebles y propiedades que, de otra forma, serían 
inaccesibles.

Desde 25.000 habitantes

Desde 50.000 habitantes

Desde 25.000 habitantes



1716

Tras más de 20 años trabajando en el sector de los cerramientos, acristalamientos y 
pérgolas bioclimáticas, en CARRI  hemos dado el salto a la franquicia. Estamos buscan-
do profesionales del sector que quieran independizarse profesionalmente y empezar a 
ser sus propios jefes.

•  Modelo único en franquicia.

•  Primera empresa de cerramientos y pérgolas 
de España en franquicia.

•  Perfecto para profesionales del sector de la 
construcción.

•  Sistema de presupuesto digital y estandarizado, 
sin errores en los pedidos.

CARRI ALUMINIOS SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 21.540 € + IVA 

15.000€ + IVA (Incluido en la inversión)

2,5% (Sobre facturación)

Desde 60 m2

100€/ mes 

IMOBILIARIA ERIK  no es una agencia inmobiliaria al uso, es una empresa de inver-
sión inmobiliaria pensada para inversores locales que vean en el sector inmobiliario 
la mejor manera de hacer crecer sus inversiones. 

•  Empresa especializada en la inversión 
inmobiliaria.

•  Varios modelos de asociación diferentes.

•  Sistema único de generación y tratamien-
to de los contactos.

ERIK INMOBILIARIA SERVICIOS

expansion@consultafranquicias.es

Desde 27.114€ € + IVA 

15.000€ + IVA (Incluido en la inversión)

1000€/ mes

Desde 70 m2

300€/ mes

Ofrecemos un modelo de negocio en el que nuestros franqui-
ciado sólo se tienen que encargar de aquellas acciones en las 
que realmente aportan valor, todo el papeleo, el marketing, la 
negociación con proveedores, nos encargamos nosotros.

Buscamos emprendedores que quieran convertirse en el 
referente en inversiones de su zona,  ofrecemos la posibili-
dad de participar en grandes inversiones que, de otra forma, 
sería imposible.

En VOTUM WORLD nos diferenciamos del resto de tiendas tradicionales de CBD, 
nuestros locales son espacios únicos con diferentes zonas para testar el producto. 
Nuestro equipo de bioquímicos investiga y desarrolla nuevas utilidades para el CBD 
y por eso desarrollamos nuestros propios productos. 

•  Empresa pionera en investigación de aplica-
ciones para el CBD.

•  Centro de investigación propio.

•  Baja inversión.

•  Desarrollo de nuevos productos y aplicacio-
nes desde la central.

VOTUM WORLD RETAIL

expansion@consultafranquicias.es

Desde 41.138 € + IVA 

13.500€ + IVA (Incluido en la inversión)

4 % (Sobre facturación)

Desde 40 m2

2 % (Sobre facturación)

Estamos centrados en la cosmética y los productos tecnoló-
gicos con el objetivo de mejorar la vida de nuestros clientes.

Desde 50.000 habitantes

Desde 40.000 habitantes

Desde 60.000 habitantes

OK MASCOTA es una cadena de tiendas de alimentación de mascotas especializadas 
en comida saludable y cuentan de forma opcional, con el servicio de peluquería y má-
quina de vending 24 H.
Además, somos expertos en asesoramiento nutricional, cada tipo de perro es diferente y 
cada uno necesita un tipo de pienso diferente.

•  Producto único y diferencial exclusivo para la 
franquicia.

•  Negocio facil de gestionar con poco personal.

•  Formación continua sobre todos los productos.

•  Equipo de I+D para desarrollar nuevos productos.

OK MASCOTA RETAIL

expansion@consultafranquicias.es

Desde 47.569 € + IVA 

16.000€ + IVA (Incluido en la inversión)

5 % (Sobre facturación)

Desde 60 m2

2 % (Sobre facturación)

ECO&CO nace para satisfacer las necesidades de cuidado y limpieza de aquellas per-
sonas que, sin querer de más, apuestan por la sostenibilidad y los productos naturales.
Tras más de 20 años de experiencia en el sector farmacéutico y de la logística, hemos 
logrado un conglomerado de empresas especializado en todos los ámbitos de actuación 
necesarios para crear una red de tiendas a nivel nacional.

•  Primera de tienda de productos naturales para 
consumo diario.

•  Somos fabricantes.

•  Empresa con más de 20 años de experiencia.

ECO & CO RETAIL

expansion@consultafranquicias.es

Desde 41.448 € + IVA 

13.500 € + IVA (Incluido en la inversión)

3,5 % (Sobre facturación)

Desde 40 m2

2 % (Sobre facturación)

Somos el referente nacional en piensos y productos zoosanitarios. Ofrecemos adherirte 
a una marca de reconocido prestigio dentro del sector con una elevada tasa de repe-
tición. Además, al abrir tu franquicia, participarás de las ventas online en tu zona de 
exclusividad. Podrás seguir facturando mientras duermes.

•  Fabricante nacional de productos para 
mascotas.

•  Centro de investigación y desarrollo de 
medicamentos.

•  Más de 500 pedidos diarios.

•  Marca propia, sin gastos de intermediación.

BVS VET SHOP RETAIL

expansion@consultafranquicias.es

Desde 50.538 € + IVA 

12.800 € + IVA (Incluido en la inversión)

3 % (Sobre facturación)

Desde 50 m2

1,5 % (Sobre facturación)

Nuestros clientes son muy fieles, somos capaces de mejorar la 
calidad de vida de sus mascotas y por eso repiten, y nos mandan 
clientes. Ofrecemos un producto diferencial, de calidad y eco-
nómico, esa es la base de nuestro éxito. Como franquiciado de 
OK MASCOTA también tendrás acceso a la venta online desde 
nuestra plataforma web.

Para abrir una de nuestras tiendas no es necesario realizar una 
gran inversión para ponerte en marcha con nosotros, ni tener a 
cargo a mucho personal, o incluso ninguno, depende de ti.

Buscamos emprendedores, amantes de los animales, que quie-
ran crecer profesionalmente. Además damos la opción también 
de montar un centro veterinario o una peluquería canina como 
complemento a la tienda BVS VET SHOP.

Desde 40.000 habitantes

Desde 40.000 habitantes

Desde 70.000 habitantes
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